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NAMPO 2026: empresas argentinas buscan expandirse en el mercado africano
Expoagro acompaña una nueva misión comercial en Sudáfrica junto a empresas argentinas de maquinaria y biotecnología, con el objetivo de abrir mercados, fortalecer alianzas estratégicas y posicionar la tecnología agropecuaria nacional en el continente africano.
Desde hoy y hasta al 15 de mayo de 2026, Expoagro impulsa una nueva misión a NAMPO (Bothaville, Sudáfrica) junto a las empresas Apache, Biogénesis Bagó, Gimetal y Roland H, con el objetivo de consolidar vínculos estratégicos y abrir nuevas oportunidades de negocios en uno de los mercados más dinámicos del hemisferio sur.
Bajo el lema “Resiliencia a través de la innovación”, NAMPO 2026 reunirá a productores, fabricantes y referentes internacionales del agro en un contexto donde la eficiencia, la adaptación tecnológica y la sustentabilidad se volvieron factores decisivos para la producción. Al respecto, el director general de NAMPO, Dirk Strydom, explicó: “La resiliencia ya no se trata solo de supervivencia, sino de la capacidad de adaptación, de tomar mejores decisiones y de mantener una rentabilidad sostenible. NAMPO reúne las soluciones, las tecnologías y las conversaciones que los productores necesitan para afrontar estos desafíos con confianza”.
Por su parte, desde la Embajada Argentina en Sudáfrica expresaron que “la participación argentina en NAMPO permite posicionar nuestra tecnología agropecuaria ante uno de los principales mercados del continente africano. Gracias a una presencia ininterrumpida en la feria desde hace 20 años, Argentina es percibida hoy en día en Sudáfrica como un oferente de soluciones tecnológicas para el agro”. 
Según informaron desde la Embajada Argentina contribuye a la seguridad alimentaria sudafricana como un proveedor destacado de alimentos como cereales, oleaginosas, carne aviar, carne bovina, aceites vegetales, entre otros. En este contexto, “la misión en NAMPO tiene el potencial de complementar dicha oferta exportable con tecnología al servicio de la producción agrícola y ganadera”, subrayaron. 
Roland H: debut y expansión africana
La empresa cordobesa desembarca por primera vez en NAMPO con la presentación de la motodesmalezadora ROLAND H001 5x4, está concebida para todo aquel que posea un espacio verde que desee mantener, ya sea para el corte de malezas, césped y/o arbustos. Además, exhibirán una propuesta integral compuesta por motodesmalezadoras, tractodesmalezadores, minitractores, tractores, desmalezadoras, acoplados vehiculares e implementos agrícolas.
“Para nosotros, el mercado africano siempre fue muy interesante, porque muchos de nuestros productos pueden resolver necesidades básicas, no solo del productor africano, sino también de todo aquel que posea un parque para mantener. Así que vamos con muchas expectativas”, expresó Franco Rolandi, presidente de la firma. 
En cuanto al objetivo de participar en la feria, agregó: “Estamos impulsando activamente la búsqueda de distribuidores estratégicos, no solamente en Sudáfrica, sino también en todo el continente africano”.
Gimetal apuesta a nichos productivos
La firma santafesina también debuta como expositor. En esta oportunidad, Mauricio Giacomossi, socio gerente, anticipó: “Llevamos todo el portafolio de productos con la robustez y calidad que nos caracteriza, pero haciendo foco en las máquinas de siembra directa para nichos específicos de mercado como el mediano y pequeño productor”.
En este sentido, detalló que están presentes con todo el know how y tipo de máquina que tiene particularidades como: la rápida conversión de posición de trabajo a posición de traslado para cambio de lote, como así también el paquete tecnológico que hace a la agricultura de precisión.
En cuanto a la expectativa de participación, señaló que el objetivo de la feria “es buscar distribuidores para el portfolio de productos, ver si debemos adaptar nuestros productos para el suelo sudafricano y, además, el posicionamiento de una marca que crece día a día”.
Innovación y liderazgo en siembra directa para el mercado africano
En esta nueva edición de NAMPO, Apache un fiel expositor del evento, presenta sus sembradoras de granos gruesos Apache 27000+ y la Apache 99000, un modelo de vanguardia lanzado recientemente que incorpora los últimos avances en tecnología de siembra. Estas soluciones están diseñadas para potenciar la siembra directa, una práctica con una adopción cada vez más masiva en Sudáfrica. 
El interés por este mercado es estratégico: con 4,5 millones de hectáreas productivas —donde el maíz representa el 60%—, el productor africano demanda hoy el mismo nivel de precisión y tecnología variable que aplicamos en Argentina.
Al respecto, Fernando Porcel destacó el compromiso de la marca con la evolución del sector: “Llegamos con productos que cierran el círculo de la siembra directa. Desde nuestro desembarco en 2008, hemos visto cómo los rendimientos en maíz mejoraron notablemente, y estamos convencidos de que la brecha de crecimiento potencial sigue siendo enorme gracias a la incorporación de tecnología como Precision Planting”. 

Sobre la presencia de empresas de maquinaria en la feria, Hernán Zubeldía, presidente de CAFMA, destacó: "La experiencia argentina en Sudáfrica es uno de nuestros mejores ejemplos de internacionalización. Llevar el conocimiento y la tecnología de nuestro país para desarrollar los sistemas de siembra directa y silobolsa es lo que hoy buscamos replicar en todo el mundo, mientras sostenemos la presencia en este importante mercado".
Una relación bilateral en expansión
La agenda bilateral entre Argentina y Sudáfrica tomó un nuevo impulso recientemente con la visita oficial a la Argentina del ministro de Agricultura sudafricano, John Steenhuisen. “Durante el encuentro se acordó a nivel oficial avanzar en esquemas de cooperación técnica con foco en fiebre aftosa, sanidad animal, comercio agrícola y seguridad alimentaria”, resaltaron desde la Embajada Argentina en Sudáfrica.
En este escenario, la misión argentina busca no solo generar oportunidades comerciales inmediatas, sino también fortalecer el posicionamiento de la maquinaria agrícola, la biotecnología y las soluciones tecnológicas nacionales en mercados con creciente demanda de innovación aplicada al agro.
“Buscamos acompañar al sector productivo sudafricano en un contexto desafiante, marcado por la emergencia de fiebre aftosa, poniendo a disposición nuestra experiencia en control de la enfermedad y campañas de vacunación a gran escala, luego de haber enviado más de 3 millones de dosis de vacunas de alta potencia y preparándonos para abastecer sostenidamente al país durante los próximos años”, señaló Daniel Helou, director Comercial de Biogénesis Bagó para África.
Además, desde Biogénesis Bagó destacaron que la presencia en NAMPO apunta a fortalecer su posicionamiento como socio técnico de referencia en sanidad animal, mostrando no solo su portfolio de vacunas, sino también sus capacidades científicas, productivas y logísticas. También buscan profundizar y desarrollar los vínculos que la empresa mantiene en Sudáfrica y en toda la región. “Venimos trabajando con un enfoque puesto principalmente en alianzas de carácter técnico e institucional. Buscamos consolidar relaciones comerciales de largo plazo que aseguren el suministro sostenido de vacunas de calidad, como parte de esquemas integrales que combinan producto, conocimiento y acompañamiento técnico, en línea con el rol que ya estamos desempeñando dentro del plan sanitario sudafricano”, agregaron.
Actualmente, Sudáfrica representa un caso emblemático para la empresa, que participa como socio estratégico en la respuesta a la fiebre aftosa, aportando vacunas adaptadas a los serotipos circulantes y experiencia en la gestión de emergencias sanitarias.
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